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STEP AHEAD IN YOUR CAREER.
MAKE A DIFFERENCE.
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STEP AHEAD
IN YOUR CAREER
TO MAKE A DIFFERENCE

Strategic Agribusiness Management

TOP 23 Worldwide
In Corporate Training 
(average of the last 3 years)

TOP 15 European
In Corporate Training 
(average of the last 3 years)

#1 Portugal
New Skills & Learning, Course Design 
and Follow-Up in Open Programs

#1 Portugal
School with the highest business
growth in Open Programs 

17 Years
The Portuguese School with the 
longest presence in the Rankings
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Programa intensivo de formação em Gestão de Agronegócios, com enfoque 
na caraterização e discussão dos temas mais relevantes subjacentes às 
decisões de investimento e gestão das principais fileiras agroalimentares 
em Portugal.

O programa envolve sessões presenciais em sala e visitas de campo a  
explorações de referência agrícola e agroindustrial. 

O corpo docente é especializado nas temáticas a lecionar, inclui académicos 
e agentes setoriais altamente qualificados.

Decorrerão  diversas mesas redondas ao longo do programa, que 
contribuirão para gerar um alargamento adicional de perspetivas sobre a 
relevância dos temas abordados. 

A P R E S E N TAÇ ÃO
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Familiarizar os participantes com os temas mais relevantes e atuais da gestão das 
empresas agrícolas e agroalimentares em Portugal: 

•  Caraterização e condicionantes associadas à distribuição geográ ica das ileiras
e à disponibilidade de recursos (água e energia) para a sua viabilização;

• Tendências do consumo e retalho alimentar;

• Como reconciliar produção comercial e sustentabilidade ambiental;

• Como gerir estrategicamente o branding e a comunicação nas ileiras agro;

• Como deverá evoluir a Política Agrícola Comum nos próximos anos;

•  A que recursos e instrumentos poderão as empresas recorrer no âmbito da
sua gestão inanceira;

•  Como gerir e cobrir os riscos do agribusiness e quais as tendências das
soluções de seguros no agribusiness;

•  Qual o papel e relevância das novas tecnologias na produção, distribuição e
gestão integrada das ileiras agroalimentares.

P R I N C I PA I S  B E N E F Í C I O S
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O programa destina-se a gestores e técnicos com perspetiva 
de virem a assumir responsabilidades de gestão em empresas 
e associações dos setores agroalimentares em geral e também 
dos setores que com estes se relacionam diretamente e que 
requerem um conhecimento especializado e atual dos mesmos.

•  Produtores e distribuidores de produtos agroalimentares,
empresas que produzem e comercializam fatores de
produção para o agribusiness;

•  Quadros de instituições inanceiras e seguradoras que
analisam projetos e trabalham com clientes de agribusiness;

•  Investidores e sociedades gestoras de investimentos
interessadas no setor do agribusiness em Portugal;

•  Consultores e projetistas, avaliadores imobiliários
e escritórios de advocacia que trabalhem de forma
especializada com temas de agribusiness;

•  Quadros de organizações públicas que trabalhem de forma
especializada com entidades do agribusiness (AGPDR, IFAP,
GPP, etc).

PA R A  Q U E M ?
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E S T R U T U R A  D O  P R O G R A M A

0h30  Apresentação do programa
Filipe Ravara

3h     Apresentação técnica e
            económica das principais
            fileiras Agro em Portugal

Filipe Ravara

1h30   Mesa redonda 
Guest Speakers

2h Apresentação dos recursos
              e infraestruturas de regadio     
              em Portugal *

José Pedro Salema

1h Mesa redonda *
Guest Speakers

2h    Visita *
José Pedro Salema

2h Tendências do consumo
              alimentar e da distribuição
              alimentar

Maria Estarreja

2h  Branding e marketing   
estratégico no agrinegócio
Carlos Coelho

2h  Política Agrícola Comum e 
Sustentabilidade
Manuela Jorge 
Gonçalo Vale

2h    Carbon farming: ponto de 
situação  e perspetivas
Sandra Martinho
Guest Speakers

3h  Soluções de financiamento 
e gestão de riscos no              
agribusiness
Filipe Ravara
Guest Speakers

2h      A inovação tecnológica na 
              gestão da produção Agro 
              (agricultura e pecuária   
             de precisão)

Ricardo Braga  
Guest Speakers

2h  A inovação tecnológica na 
distribuição e na integração 
das cadeias Agro
Artur Andrade
Guest Speakers

6h  Apresentação geral e 
visita guiada a unidade 
de produção agrícola e 
agroindustrial*
Filipe Ravara

4h  Apresentação de casos 
               pelos participantes e sessão 
               de encerramento do curso*

Filipe Ravara

Sessão de Encerramento
e Entrega de Diplomas

*   Sessão Outdoor: fora das instalações da
CATÓLICA-LISBON.

https://clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/pessoa/filipe-ravara
https://clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/pessoa/filipe-ravara
https://clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/pessoa/filipe-ravara
https://clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/pessoa/filipe-ravara
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D I R E Ç ÃO  D O  P R O G R A M A

Filipe Ravara
Doutorado em Agribusiness pela Universidade de 
Purdue, nos EUA, Mestre em Economia Agroalimentar 
pela mesma Universidade, e licenciado em Engenharia 
Agronómica pelo ISA. Foi Professor de Estratégia 
e Marketing Research no Departamento de Gestão 
da Universidade Nova de Lisboa. Trabalha no setor 
financeiro desde 1996, onde ocupou vários cargos de 
direção, tendo ingressado na CGD em 2001, como Diretor 
Coordenador de Marketing. Em fevereiro de 2014, foi 
nomeado responsável por criar e gerir o Gabinete de 
Agronegócio, que tem vindo a dinamizar e acompanhar 
todo o relacionamento da CGD com as entidades 
do Agronegócio (Agricultura, Florestas, Pescas e 
Indústrias associadas), com particular ênfase na análise, 
participação na decisão e monitorização das operações 
de financiamento ao setor.
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CANDIDATE-SE AQUI

P R O C E S S O  D E  C A N D I DAT U R A

Início do 
programa 
e entrega 

de material 
pedagógico

Preenchimento 
de formulário 

de candidatura

Preenchimento  
de formulário  
de inscrição  

Análise da 
candidatura 

e CV por parte  
da Direção de 

Programa 

Onboarding  
e Informação 

ao participante

Confirmação  
de decisão 

1 32 4 65

I N F O R M A Ç Õ E S  Ú T E I S
PRÓXIMA EDIÇÃO
Início: abril 2025

Duração: 35 horas

Horário: 3ª e 5ª feiras, das 14h às 18h (exceto visitas que decorrem das 10h às 18h)* 

Formato: Presencial, com possibilidade de frequência em remoto/online.  

Preço: 2.350 euros, que incluem participação em todas as sessões e 
atividades do programa, bem como todo o material pedagógico, 
nomeadamente os livros, manuais e outra documentação de apoio; coffee 
breaks; lugar no parque de estacionamento da Universidade Católica 
Portuguesa; e jantar na sessão de encerramento e entrega de diplomas.
Os antigos alunos da Universidade Católica Portuguesa têm acesso a uma 
redução de 10% sobre este montante.

* Os horários poderão variar de acordo com as temáticas e visitas agendadas

https://clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/strategic-agribusiness-management/apresentacao?_ga=2.262129417.500882997.1646740368-2140338272.1646740368
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C O N D I Ç Õ E S  D E  F I N A N C I A M E N TO

U M  D I P L O M A  C ATÓ L I C A - L I S B O N 
E X E C U T I V E  E D U C AT I O N

C O M U N I DA D E  A L U M N I  
CATÓLICA-LISBON | EXECUTIVE EDUCATION

A CATÓLICA-LISBON assinou um protocolo de colaboração com a Caixa Geral de 
Depósitos que prevê condições de acesso a financiamento muito especiais para 
os alunos da Formação de Executivos. Se for de seu interesse, poderá consultar 
aqui as condições de financiamento oferecidas por esta instituição bancária.

Passará também a fazer parte 
de uma comunidade com 
mais de 50.000 antigos alunos 
distribuídos em mais de 50 
países, nas mais diversas 
áreas de atuação, com acesso 
a recursos e benefícios 
exclusivos.

Ao concluir um programa da 
Formação de Executivos da 
CATÓLICA-LISBON terá acesso a um 
diploma reconhecido pelo mercado 
como sendo de uma formação 
credível e rigorosa, podendo assim 
alavancar a sua carreira e fornecer 
ferramentas que ajudarão a melhorar 
a produtivade da sua empresa

https://www.clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/condicoes-de-financiamento-cgd
https://www.clsbe.lisboa.ucp.pt/pt-pt/condicoes-de-financiamento-cgd


Católica Lisbon School 
of Business & Economics
Palma de Cima, 1649-023 Lisboa 

Tel.: (+351) 217 270 250

E-mail: executivos@ucp.pt

Web: www.clsbe.lisboa.ucp.pt/executivos

CONTACTOS

No top 25 europeu das melhores escolas de Formação de Executivos,  
segundo o Financial Times. Acreditada pelas três instituições 
de referência mundial na avaliação das Escolas de Gestão.

Program Manager:
Tânia Sousa
Tel:. (+351) 217 227 801
E-mail: tania.sousa@ucp.pt

In 2 Years

#1 Portugal
Overall satisfaction 
in Custom Programs

#1 Portugal
New Skills & Learning
in Open Programs

#24 Worldwide 
in Executive Education

#21 Worldwide
Among the best 21 Business
Schools for Custom Programs

Top 25 European 
In Open Programs

    41 Biggest rise 

Tel:00351217270250
mailto:executivos%40ucp.pt%20%20?subject=
http://www.clsbe.lisboa.ucp.pt/executivos
https://www.linkedin.com/school/catolica-lisbon-school-of-business-and-economics/
https://www.facebook.com/catolicalisbonbusinesseconomics
https://www.instagram.com/catolica_lisbon/
https://www.youtube.com/channel/UC4ZqBgbltW6y5LJrQUNeMLQ/videos
https://twitter.com/CATOLICA_LISBON
tel:00351217224801
mailto:andreia.hidalgo%40ucp.pt?subject=
mailto:tania.sousa@ucp.pt



