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Médulo Docente Formato Més Dia Dia Semana Horario

Os Fundamentos de Negociagéo (7,5h) 24 24 feira 2:::&5""; ﬁglggn?

maio

Negociar com a Razéo e com a Emog&o (7,5h) 31 22 feira 913::3‘2; ﬁg:glg;

9h30m - 13h15m e

. . s = . a s
Superar Obstaculos e Dificuldades numa Negociag&o (7,5h) Jodo Matos Presencial 7 22 feira 14h45m - 18h30m
) _ iunho a s 9h30m - 13h15m e

Gerir e Resolver Conflitos (7,5h) J 14 2° feira 14h45m - 18h30m

Situagdes Negociais de Elevada Complexidade (7,5h) 21 22 feira 913::3‘2; ﬁg:glg;

de Encerramento e Entrega de junho

Duragao

Total
37,5H
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